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Natixis IM Studie: Finanzberater bleiben trotz geopolitischer Risiken, Infla-
tion und Volatilitat optimistisch

= Kraftiger Ausbau des Geschéfts in den néchsten drei Jahren geplant

» Fast die Halfte will den Schwerpunkt von der Portfolioverwaltung auf die
Finanzplanung verlagern, um langfristige Beziehungen zu stérken.

London/Frankfurt, 28. Juni 2022 - Trotz einer zweistelligen Korrektur an den Aktien- und Anlei-
hemarkten und einer fast zweistelligen Inflation in der ersten Jahreshélfte 2022 gehen Finanzber-
ater davon aus, dass ihr Geschaft weiterwachsen wird. Laut einer aktuellen Umfrage von Natixis
Investment Managers erwarten die europaischen Finanzberater in diesem Jahr ein Wachstum
ihrer Vermégenswerte von sechs Prozent. Die in Deutschland befragten Finanzprofis sind
demgegeniber deutlich zuriickhaltender. Sie erwarten einen Zuwachs von lediglich 1,4 Prozent.
Auf Sicht von drei Jahren jedoch gehen die Finanzberater hierzulande von einem jahrlichen
Wachstum von 15,8 Prozent aus. Mit diesem Zielwert liegen sie im européischen Vergleich deut-
lich an der Spitze.

Zwischen Februar und April dieses Jahres befragte Natixis Investment Managers 1050 Fi-
nanzfachleute in Europa; darunter Vermogensverwalter, registrierte Anlageberater, Finanzplaner
und unabhangige Broker. Die Ergebnisse zeigen, dass es fiir viele schwierig sein wird, ihre
Wachstumsziele zu erreichen, da sie ihre Anlagestrategien anpassen und gleichzeitig die ehr-
geizigen Erwartungen ihrer Kunden erfilllen mussen.

Schwieriges Umfeld fur Wachstum

In der Geopolitik, der Inflation und der gestiegenen Volatilitat sehen die Befragten die drei grof3ten
Marktrisiken. Die Besorgnis Uber geopolitische Risiken ist am starksten ausgepragt. Im eu-
ropéaischen Durchschnitt AufRerten sich 78 Prozent entsprechend. In Deutschland waren es 82,7
Prozent. An zweiter Stelle steht das Thema Inflation. Rund zwei Drittel der Finanzfachleute in
Europa (63 %) sieht darin ein Hauptrisiko fur ihre Portfolios. In Deutschland sind es 60,7 Prozent.
Auch die Phase der Volatilitat - eine der lAngsten Phasen seit der Finanzkrise — bereitet Sorgen.
Mehr als ein Drittel (31 %) in Europa sieht darin ein Hauptrisiko. In Deutschland sieht man dies
entspannter. Lediglich 13,3 Prozent der Befragten z&hlen die erhdhte Volatilitdt zu den
Hauptrisiken.



Trotz dieser Storeffekte erwarten die Befragten keine anhaltenden Kursriickgdnge an den
Markten, sondern eher eine gewisse Erholung bis zum Jahresende. Sie gehen davon aus, dass
die meisten grofRen Indizes bis Ende Dezember leichte Gewinne verzeichnen werden: Im eu-
ropaischen Durchschnitt rechnet man beim S&P 500 mit einem Plus von 4,2 Prozent. Mit 2,8
Prozent sehen die deutschen Finanzberater hier deutlich weniger Aufwéartspotential. Fir den DAX
hingegen erwarten sie zum Jahresende ein Plus von sechs Prozent.

"Angesichts der aktuellen Herausforderungen an den Markten erscheinen Wachstumsplane der
Finanzberater sehr optimistisch. Kurzfristig werden sie ihre Portfolios und Empfehlungen taktisch
anpassen mussen, um das Vertrauen ihrer Kunden zu erhalten. Langfristig kommen sie nicht
umbhin, sich strategisch auf die sich abzeichnenden Veranderungen einzustellen. Sie werden ihre
Marktannahmen neu bewerten und sich die Frage stellen missen, wie sehr sich die Welt wirklich
verandern wird“, sagte Sebastian Romer, Leiter des Geschafts in Zentral- und Osteuropa von
Natixis Investment Managers.

Die Bedeutung alternativer Investmentstrategien wird dabei voraussichtlich weiter zunehmen. Im
europaischen Durchschnitt sind 68 Prozent der Finanzprofis der Meinung, dass die aktuellen
Marktbedingungen alternative Anlagen wie Infrastruktur, Private Assets und Rohstoffe attraktiver
machen. In Deutschland vertreten 63,3 Prozent der Befragten diese Auffassung.

Neukunden dringend gefragt

Um ihre ehrgeizigen Geschaftsziele zu erreichen, wird es fir Finanzberater nicht nur auf die Sta-
bilisierung bzw. den Ausbau des verwalteten Vermdgens, sondern auch auf die Gewinnung neuer
Kunden ankommen. Hier geben sich die Befragten in Europa optimistisch. Sie gehen davon aus,
pro Jahr 44 Neukunden hinzugewinnen zu kénnen. In Deutschland liegt die Zahl bei 43
Neukunden.

Bei ihrer Suche segmentieren die Finanzfachleute ihre potenziellen Kunden nach Alter. Im Fokus
stehen dabei vor allem die 50 bis 60-Jahrigen. Im europaischen Mal3stab setzen 93 Prozent der
Befragten auf diese Altersgruppe. In Deutschland sind es 85 Prozent. Noch stérker, namlich zu
fast 91 Prozent, fokussiert man hierzulande aber auf die 35 bis 50-Jahrigen. Die Altersgruppe
derjenigen, die kurz vor dem Ruhestand stehen (60 bis 65-Jéhrige), ist im europaischen
Durchschnitt flr 54 Prozent der Befragten sehr interessant. In Deutschland hingegen sind ledi-
glich 40 Prozent dieser Ansicht.

Kundenempfehlungen sind fiir Finanzdienstleister mit Abstand das wichtigste Mittel zur Stei-
gerung des Geschaftsvolumens: 77 Prozent der Befragten in Europa und 78 Prozent in Deutsch-
land auf3erten sich entsprechend. Wichtig fur den Erfolg ist auch die Erbengeneration. 50 Prozent
der in Europa befragten Finanzberater (53,3 % in Deutschland) glauben, dass ihr Erfolg von der
Fahigkeit abhangt, Beziehungen zu den Erben der nachsten Generation aufzubauen. Die
fortschreitende Digitalisierung erzwingt zudem den Ausbau entsprechender Kompetenzen. 44
Prozent der auf européischer Ebene Befragten setzen auf den verbesserten Zugang zu neuen
Technologien. In Deutschland hat dieses Thema fir 44,7 Prozent eine besondere Relevanz. Die
damit verbundenen Kosten gelten als zentrales Hindernis. Auf europaischer Ebene sagten dies
47 Prozent, in Deutschland 32,8 Prozent.



Mehrwert fir Kunden schaffen

Von den Markten dirften die Finanzberater kinftig weniger Rickenwind erfahren als in der Ver-
gangenheit. Vor diesem Hintergrund muissen Finanzberater ihre Portfolio- und Geschéftsstrate-
gien anpassen, um die Wachstumserwartungen zu erfilllen. Fast die Halfte der europaischen
Berater (48 %) ist Uberzeugt, den Kunden einen Mehrwert bieten zu mussen, der Uber die reine
Portfoliokonstruktion hinausgeht. In Deutschland ist diese Einsicht mit 31,3 Prozent allerdings
geringer ausgepragt. In diesem Zusammenhang konnten externe Modellportfolios helfen, Fi-
nanzberater zu entlasten und die eingesparte Zeit auf den Ausbau anderer Leistungen zu ver-
wenden. Noch nutzt hierzulande allerdings gerade einmal ein Drittel der Befragten den Einsatz
von Modellportfolios. Gegen den Einsatz sprechen vor allem zwei Uberlegungen: Zum einen zah-
len die Finanzberater die Portfoliokonstruktion zu ihrem originaren Leistungsversprechen (79 %).
Zum anderen geben sie an, dass sich Modellportfolios nicht ohne Weiteres an individuelle
Kundenwiinsche anpassen lie3en (29,2 %).

Die gesamte Studie finden Sie unter:
https://im.natixis.com/intl/research/2022-financial-professionals-report
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Uber Natixis Investment Managers

Natixis Investment Managers unterstitzt Finanzprofis mit ausgereiften Methoden bei der Erstellung ihrer
Portfolios. Auf der Grundlage des Fachwissens von mehr als 20 spezialisierten Investmentmanagern
weltweit wenden wir Active Thinking® an, um proaktive Lésungen zu liefern, die unseren Kunden helfen,
auf allen Markten bessere Ergebnisse zu erzielen. Natixis Investment Managers gehért zu den weltweit
gréRten Vermdgensverwaltungsunternehmen mit einem verwalteten Vermdgen von 1,2 Billionen Euro
(Stand: 31. Dezember 2021)

Natixis Investment Managers mit Sitz in Paris und Boston ist eine Tochtergesellschaft von Natixis. Die an
der Pariser Borse notierte Natixis ist eine Tochtergesellschaft von BPCE, der zweitgrof3ten Bankengruppe
Frankreichs. Zu den mit Natixis Investment Managers verbundenen Investmentmanagementfirmen geho-
ren AEW; Alliance Entreprendre; AlphaSimplex Group; DNCA Investments; Dorval Asset Management;
Flexstone Partners; Gateway Investment Advisers; H20 Asset Management; Harris Associates; Investors
Mutual Limited; Loomis, Sayles & Company; Mirova; MV Credit; Naxicap Partners; Ossiam; Ostrum Asset
Management; Seeyond; Seventure Partners; Thematische Vermdgensverwaltung; Vauban Infrastructure
Partners; Vaughan Nelson Investment Management; Vega Investment Managers; und WCM Investment
Management.

Dartber hinaus werden Investitionslosungen tber Natixis Investment Managers Solutions angeboten,
und Natixis Advisors bietet Giber seine Abteilung AIA und MPA weitere Investitionsdienstleistungen an.
Nicht alle Angebote sind in allen Gerichtsbarkeiten verfugbar. Fir weitere Informationen besuchen Sie
bitte die Website von Natixis Investment Managers unter im.natixis.com | LinkedIn: linkedin.com/com-
pany/natixis-investment-managers.

Zu den Vertriebs- und Serviceeinheiten von Natixis Investment Managers gehoren Natixis Distribution,
L.P., ein Broker-Dealer mit beschrankter Zweckbestimmung und der Vertrieb verschiedener in den USA
registrierter Investmentgesellschaften, fur die Beratungsdienste von verbundenen Unternehmen von Nati-
xis Investment Managers, Natixis Investment Managers S.A. (Luxemburg), Natixis Investment Managers
International (Frankreich) und deren verbundenen Vertriebs- und Serviceeinheiten in Europa und Asien
angeboten werden.

Natixis Investment Managers S.A., Zweigniederlassung Deutschland (Registernummer: HRB 88541).
Sitz: 21WEST, Senckenberganlage 21, 60325 Frankfurt am Main.



